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Recientemente hemos vivido, como en
un déjà vu, la vuelta (¿o acaso nunca lo
abandonaron?) a la probada estrategia de
Microsoft de mezclar churras con meri-
nas (o, en este caso, medias verdades
con mentiras) para intentar influen-
ciar a los medios especializados y al
público en general sobre lo que la
empresa considera que debería ser el
estándar en lo que se refiere a la próxi-
ma generación de DVDs.

Por un lado tenemos a SONY, con su
Blu-Ray Disc (BD, para los amigos) y
por otro tenemos a Toshiba con su HD
DVD. Microsoft (e Intel) apoyan el for-
mato de Toshiba. Y los acuerdos de cola-
boración conjuntos firmados en abril
entre los de Redmond y la empresa
nipona no tienen nada que ver con este
apoyo, noooo. De hecho, Microsoft
publica en su página web una serie de
razones “objetivas” que explican el por-
qué de su apoyo al formato HD DVD,
entre las que podemos leer que …

DVDS - OTRA GUERRA SUCIA
“Los discos HD DVD ofrecerán discos

de doble capa de 30 GBs […] compara-
dos con los discos BD-ROM que estarán
limitados a 25 GBs.”

Motivo de peso donde las haya. Claro
que El estudio “objetivo” conveniente-
mente olvida mencionar que los BD-

DVDs de doble capa (con los que
irá equipada la PlayStation3)
alcanzan los 54 GBs de capaci-
dad. Es decir, Microsoft está
comparando los HD DVDs de
más alta gama con los BD DVDs
de más baja.

A ver si esto se va a con-
vertir en un nuevo caso
como el vivido con VHS con-

tra Beta, donde los consumido-
res salieron perdiendo al estan-
darizarse el producto de menor
calidad.

Como si lo viera.
http://www.microsoft.com/

presspass/press/2005/sep05/
09-26HDDVDPromotionGroupPR.
mspx

http://www.us.playstation.com/
PressReleases.aspx?id=279 �

Así que tu quieres un ordena-
dor sin sistema operativo
para meterle el último DVD
de Linux Magazine. Piensas
que así te ahorrarás un poco
de pasta al no tener que
pagar la licencias propieta-
rias.

Pues piénsalo dos veces.
Resulta que buceando en lo
más recóndito de la web de
Dell, una empresa con fuertes
enlaces comerciales con cier-
to proveedor de software con
base en Redmond, podemos
encontrar una serie compues-
ta por dos ordenadores de
sobremesa dirigidas al usua-
rio final interesado en el
Software Libre.

Bueno, en realidad sólo hay
dos diferencias entre un siste-
ma de la línea de Open
Source de Dell y una de sus
máquinas “estándar” (con

DELL LOVES LINUX (UN POQUITO)
Windows pre-instalado). Una
es que la línea E510 no viene
con ningún sistema operativo
instalado, ni propietario, ni

libre, lo que, según Dell, dota
“a los clientes de la flexibili-
dad de instalar un sistema
operativo alternativo (tal
como una versión de Linux)”.

Como si fuese muy tedioso
formatear un disco duro.

La segunda diferencia es el
precio. Comprar un Dell sin

sistema operativo sale por 55
dólares más que uno con
Windows preinstalado. Sí,
has leído bien: $55 MÁS. El
Dell E510 pelado cuesta 774

dólares, mientras que el
E510, con exactamente la
misma configuración de
hardware y Windows XP
Media Center sale por 719
dólares.

Lo que no se especifica es
que si el incremento del coste
es debido a algún acuerdo
establecido con ya-sabes-
quién, o por que estás pagan-
do las horas de trabajo de un
técnico que tiene que perder
la mañana expurgando la
rémora de la máquina.

Eso sí, el cartelito de “Dell
Recomienda Windows XP(R)
Professional” sigue colgando
de la página.

http://www.theregister.co.
uk/2005/10/06/dell_open_pc/
http://www1.us.dell.com/
content/topics/segtopic.aspx/
e510_nseries?c=us&cs=19&l
=en&s=dhs �
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